
                                                                        

Can Do GmbH expandiert in die Schweiz 
 
Schindellegi / München, 27. September 2019 –  Mit der wygroup von Gründer Jürg Wyttenbach gewinnt der 
Münchner Lösungsanbieter für Projektmanagement-Software Can Do erfahrene Sales-Experten für den Schweizer 
Markt. Als Agent soll wygroup das Wachstum des Softwareherstellers in der Schweiz weiter vorantreiben. 
  
Die wygroup und ihre Partner verfügen über langjährige praktische Erfahrung in der schnellen und nachhaltigen 
Skalierung von Unternehmen, die sie durch jahrzehntelange, unterschiedliche Führungspositionen in international 
tätigen Unternehmen sowie in Start-ups erworben und vertieft haben. 
 
„Mit wygroup gewinnen wir Schweizer IT- und Vertriebsexperten, die uns beim Ausbau unserer Geschäftsaktivitäten im 
Schweizer Markt unterstützen werden. Wir profitieren von einer langjährigen Expertise im schnellen Skalieren von 
Software-Lösungen und freuen uns über die Verstärkung“, kommentiert Jens Steinbicker, Geschäftsführer von Can Do, 
das Engagement. 
  
„Die Nachfrage nach cloud-basierten, intelligenten Lösungen für das Projekt- und Ressourcenmanagement zeichnet sich 
auch im Schweizer Markt zusehends ab. Mit Can Do lassen sich die ditigalen Medienbrüche von etablierten Lösungen im 
Unternehmen auf ideale Weise schliessen. Unser Ziel ist es, agile Unternehmen mit dem Mehrwert der Lösung für skill-
basiertes Ressourcenmanagement von Can Do zu unterstützen und die starke Marktposition im deutschen Markt auf 
die Schweiz zu übertragen“, sagt Jürg Wyttenbach, Managing Partner der wygroup, über die Herausforderung.  
  
Über die Can Do GmbH 
Mittelständische Unternehmen und Konzerne setzen auf die Standardsoftware des Münchner Lösungsanbieters Can Do 
zur Planung ihrer Projekte und Portfolios. Denn mit Can Do haben sie immer die richtigen Mitarbeiter im Einsatz. Die 
App-basierte Lösung prüft parallel, ob ausreichend Kapazitäten frei sind und ob diese Mitarbeiter über die 
angeforderten Skills verfügen. Die KI von Can Do unterstützt die Anwender bei der Handhabung komplexer 
Planungssituationen und simuliert zukünftige Vorhaben in Echtzeit. Can Do ist jetzt auch auf Amazon Web Services 
verfügbar. Zu den Kunden der Münchner Can Do GmbH zählen neben Schweizer Unternehmen wie AMAC Aerospace, 
Arvato Systems, Bankhaus Metzler, Gothaer Versicherung, HERMA, der Oerlikon Konzern, Salzgitter AG, Swarovski u.a.  
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